
Das bieten wir: 
 

Wir bieten Ihnen neben einer verantwortungsvollen und abwechslungsreichen Aufgabe in einem engagierten 
Team, kostenfreie Parkplätze, einen Zuschuss zum HVV-ProfiTicket, 30 Tage Jahresurlaub und eine attraktive 
betriebliche Altersversorgung. 
 

Wir freuen uns, Sie kennenzulernen!  
 

Bitte senden Sie uns Ihre vollständige Bewerbung mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen 
Eintrittstermins.  
 
Harburg-Freudenberger Maschinenbau GmbH . Personalabteilung 
Schlachthofstraße 22 . 21079 Hamburg . Germany . job@hf-group.com 
 
*gn = geschlechtsneutral 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Das bringen Sie mit: 
 

• Abgeschlossenes Studium zum Wirtschaftsingenieur (gn*) oder eine vergleichbare Qualifikation  

• Mehrjährige Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position im Vertrieb von Investitionsgütern und die 
Bereitschaft zu internationalen Reisetätigkeiten 

• Interkulturelle Erfahrungen sowie verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse 

Tradition und Fortschritt haben bei uns Zukunft. 
 
Die HF GROUP als Weltmarktführer im Bereich Spezialmaschinen und Anlagen ist ein Unternehmen der Possehl 
Gruppe und gehört mit 2.000 Beschäftigten und einem Umsatz von mehr als 450 Mio. Euro zu den bedeutenden 
Maschinenbauunternehmen in Deutschland.  
 

An unseren weltweiten Standorten konstruieren und bauen wir Anlagen und Komponenten für die Reifen- und 
Speiseölindustrie. Durch hohes Engagement und den Mut zu neuen Wegen haben wir international eine 
technologische Spitzenposition, die wir weiter ausbauen wollen. 
  

Für unseren Produktbereich Press+LipidTech am Standort Hamburg suchen wir einen   

Sales Director/ Vertriebsleitung Maschinen- und Anlagenvertrieb (gn*) 
 
 Dafür suchen wir Sie:  

 

• Sie führen und entwickeln unser zweistufiges Vertriebsteam aus Innen- und Außendienst, sowie das 
weltweite Agenten- und Vertreternetzwerk 

• Sie akquirieren neue Kunden, Projekte und Aufträge im Bereich Maschinen- und Anlagenvertrieb, erstellen 
die Angebote und führen die Vertrags- und Preisverhandlungen 

• Sie sind für unsere Kunden ein qualifizierter Ansprechpartner für die Angebotskalkulation und übernehmen 
die vertriebliche und technische Betreuung unserer Key-Accounts   

• Darüber hinaus übernehmen Sie das Angebotsmanagement bis hin zum Auftragseingang und 
koordinieren die Übergabe der Aufträge an die Auftragsabwicklung und an das Projektmanagement 

• Präsentationen, Wettbewerbs- und Marktbeobachtungen sowie Messeteilnahmen runden Ihr 
Aufgabengebiet ab 
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